
 

 

 

 

 
 

S T E L L E N B E S C H R E I B U N G 
 
 
Da wir für alle Beteiligten mit höchster Vertraulichkeit und Diskretion vorgehen, bitten wir um 
Verständnis, dass die nachfolgende Positionsbeschreibung weder den Namen unseres Klienten 
noch Angaben zur Vergütung enthält. Die Beschreibung dient als erster Überblick und als Basis 
für einen weiteren vertraulichen Austausch. Vielen Dank für Ihr Verständnis im Voraus. 
 
Im Auftrag unseres Klienten besetzen wir exklusiv im Zuge einer Teamverstärkung zum schnellst-
möglichen Zeitpunkt, abhängig von Ihrer Verfügbarkeit, am Standort im nordwestlichen Umland 
von Hamburg die Position 
 
 

VERTRIEBSPROFI/FACHBERATER GALABAUSTOFFE (m/w/d) 
 

 
 
Unternehmen 
 

• Inhabergeführter Baustoffgroßhändler mit mehreren Standorten in Norddeutschland 

• Seit über 100 Jahren am Markt etablierter Vollsortimenter mit Spezialisierung in ausge-
wählten Sortimentsbereichen 

• Finanzkräftiges Unternehmen, das langfristige Sicherheit bietet 

• Professionelle Organisation mit klaren Strukturen, flacher Hierarchie und einer familiären 
Firmenkultur, die von Teamwork und gegenseitigem Respekt geprägt ist 

 
 
Aufgabenbereich 
 

• Kaufmännische und fachliche Betreuung und Beratung von Profikunden (Schwerpunkt) und 
Privatkunden bzw. Profikunden auf Zeit im Bereich Galabaustoffe 

• Aktiver Verkauf durch Kundenberatung, Verhandlung und Verkaufsabschluss 

• Bearbeitung von Ausschreibungen und Angeboten 

• Pflege und Ausweitung bestehender Kundenbeziehungen 

• Führung von Verhandlungen mit Lieferanten im Objektgeschäft 

• Einholen von Informationen über neue Produkte zur Überprüfung und Weiterentwicklung 
des Sortiments sowie Pflege der Galabau-Ausstellung 

• Permanente Markt- und Wettbewerbsbeobachtung 

• Angemessene Behandlung von Beanstandungen und selbstständige Erledigung der 
Korrespondenz 
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Anforderungsprofil 
 

• Sie haben eine abgeschlossene kaufmännische oder handwerkliche/technische Aus-
bildung mit entsprechender Berufserfahrung im Verkauf 

• Sie bringen Berufserfahrung in einer vergleichbaren Position im Baustofffachhandel sowie 
Fachkenntnisse im Bereich Galabaustoffe mit 

• Sie haben idealerweise regionale Marktkenntnisse und Kundenkontakte (ist von Vorteil, 
aber keine Bedingung) 

• Sie sind sicher im Umgang mit den gängigen MS-Office-Softwareprogrammen 

• Sie sind ein engagierter Vertriebsprofi mit “Biss“ und Ausdauer 

• Die Kundenberatung macht Ihnen Freude und Sie bauen gern Kundenbeziehungen auf 
und pflegen diese langfristig 
 

 
 
Rahmenbedingungen 
 

• Eine feste, unbefristete Anstellung mit langfristigen Perspektiven 

• Einen modernen Arbeitsplatz in einem zukunftsorientierten Unternehmen 

• Eine Eigenverantwortliche Aufgabe mit hohem Gestaltungsspielraum 

• Werteorientiertes Arbeitsumfeld mit transparenter Kommunikation  

• Diverse interne und externe Weiterbildungsprogramme und -möglichkeiten 
 

 
 
 
Gern geben wir Ihnen weitere detaillierte und entscheidungsrelevante Informationen in einem 
ersten vertraulichen telefonischen Austausch. Wenn Sie uns Ihre Kontaktdaten geben und 
einen Terminvorschlag machen mögen, rufen wir Sie entsprechend an. Alternativ freut sich 
Herr Bernd Alsleben über Ihre direkte Kontaktaufnahme unter +49 (0)172 4330005. 
 
 
    

Bernd Alsleben 
 
Mobil: +49 (0)172 / 433 00 05 
Büro:  +49 (0)40 / 64 49 26 46 
 
Mail: bernd.alsleben@schusterconsulting.de 
www.schusterconsulting.de 
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